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Die Professional Services
Automation (PSA)-Software von
Kimble hilft Serviceunternehmen,
schneller bessere Entscheidungen
zutreffen, die
Kundenzufriedenheitzu erh6hen
und die Ressourcenauslastung,
Rentabilitat und Skalierbarkeit des
Unternehmens zu optimieren.

Kimble PSAkoordiniertden gesamten
Mechanismus der Projektabwicklung, von
der Kalkulation Gber die
Personalbesetzung bis hin zur
Rechnungsstellungundzum
Monatsabschluss, und hilftlhrem
Unternehmen, Ineffizienzenzu erkennen
undzubeseitigen, die einem
vorhersehbaren, bestdndigen Erfolgim
Wege stehen.

Daseinzigartige prozessorientierte
Frameworkvon Kimble bietet
Unternehmen Orientierung, Leitlinien
undFlexibilitat, verbessert die Effizienz
von Ubergaben zwischen Teams, férdert
die proaktive Zusammenarbeitund
erhdht die organisatorische Agilitdtund
Kundenzufriedenheit.

Kimbleist der Motor fiir die
Planungssicherheit,den Ihr Unternehmen
braucht,umseinen Kunden konstantund
sichereinen Mehrwert zu bieten.

Selling & Scoping

Kimble bietetden Vertriebsteams eine
kollaborative Umgebung,inder sie mit

denService-Profiszusammenarbeiten
konnen,um den Umfang, das Budget
und den Ressourcenplan fiir Projekte zu
modellieren, die sowohl profitabelals
auchrealisierbar sind. Die Verbindung
von Kimble mit CRM stellt sicher, dass
das Angebotsteamdie fiir die
Verkaufschancen ndtige Unterstiitzung
bereitstellt, Projekte einen
reibungsloseren Starthabenund die
Pipeline und Prognose aktuellund
genausind.

» BauenSieeinegenauereund
sicherere Vertriebspipelineauf:
Nahtlose Verbindung mit CRMfiireine
ganzheitliche Echtzeit-Ansichtaller
laufendenund geplanten Projekte.

» Verwalten Sie Angebote mit
Zuverlassigkeit: Beurteilen Sie die
Realisierbarkeitund Rentabilitat eines
Angebots, wahrend es ausgearbeitet
wird, so dass das, was verkauftwird,
auchumsetzbarist,und stoppen
SieUmsatzverluste, bevorsie
Uberhauptentstehenkdnnen

» RationalisierenSie die Ubergabe
zwischen VerkaufundLieferung:
Funktionsiibergreifende Teams
konnenauf einer Single Source of Truth
zusammenarbeiten,um Angebote zu
gestalten, Ressourcen zuzuweisen und
denBeginnderArbeitvorzubereiten.

Berichteund Dashboards

Kimble liefert Fihrungskraftendie
Informationen, die sie fiir ein nachhaltiges
Unternehmenswachstum bendtigen.

www.kimbleapps.com

Die Echtzeit-Prognose-Engine von Kimble fiillt
die Dashboards der Geschaftsleitung mit
diagnostischen Analysen, die sich aufKPls,
Trends, Prognosegenauigkeitund mehr
konzentrieren - so kdnnen die Fiihrungsteams
strategisch planenund Geschéaftsbereiche
bewerten, die Wachstumund Skalierbarkeit
einschrankenkdnnten.

» Modellieren Sie Wege zunachhaltigem
Unternehmenswachstum: Executive
Dashboards aggregieren KPIs, die zur
strategischen Entscheidungsfindung
und zur Unterstiitzung kontinuierlicher
Verbesserungenim gesamten
Unternehmen genutztwerden kénnen.

> IdentifizierenSie Engpdsse, diedie
Skalierbarkeit des Unternehmens
gefdhrden: Intelligente Einblicke
zeigen auf,wo lhrUnternehmen
Auswirkungen auf die Gesamtmarge
hat, sodass Sie aufkommende Trends
detailliertbeurteilen kénnen.

P ArbeitenSie miteinereinzigen
Wahrheitsquelle: Sie kdnnen sich auf das
verlassen,was Siein Kimble sehen, egalob
Sieindie Vergangenheitoderindie Zukunft
blicken, denn esbasiertauf Echtzeitdaten
ausallenDisziplinen, die den Projekterfolg
vorantreiben - Vertrieb, Resourcing,
Projektmanagement, Finanzen und Betrieb.

Kimble hat unsere operative Effizienz
im Bereich Professional Services
verdndertund unserem Unternehmen
grof3e Vorteile verschafft.

Martin Oostenbrug, Canon



Ressourcenmanagement Platzhalter-Ressourcenbedarferstellt,
umdie Zuweisungsrate, I((?sten, D.auer SOFTWARE®
und Auslastung zu modellieren, bis HI-TECH

eine Ressource zugewiesen wird.

Kimble bietetden Ressourcenmanagern,
was keine andere Losung kann - eine
Echtzeit-Ansichtder
Ressourcenauswirkungenaller aktuellen

: . " . , Projektmanagement
Projektarbeiten, kombiniert mitdeneninder o o WYy Branchen, IT-DIEN-
Pipeline. Kimble macht deutlich, wer fiir MitKimble erhalten Sie nicht nur Zugang zu MENT-BERA- die wir STLEISTUN-
einen offenen Auftrag geeignetist, wer auf Funktionen fiir die Projektzusammenarbeit LG bedienen
derErsatzbank sitzt und was das und das Portfoliomanagement, sondern
Unternehmen tun muss,umden auchwertvolle Einblickein Projekte, an
anstehenden Bedarfzudecken. derenVerkauf das Vertriebsteamarbeitet, ARCHITEKTUR,
inandere Arbeiten, fiir die Ressourcenin T
» OptimierenSielhren Ihren Projekten geb_pnden sind,undindie
Ressourcenplanungsprozess: Sie Auswirkungenvon Anderungenan
erhalten einen umfassenden Uberblick, Umfang, Zeitplan oder Ressourcenauf die Nutzungvon Projektinformationen, wie
s0dassbeider Entscheidung, welche Projektfinanzen. z.B.Lieferfortschritt, Zeit Ausgaberl1
Ressourcen fiir ein Projekt geeignet sind, ) _ o Rechnungen, An deru'ngsa'au ftrige '
alle Faktoren, einschlieBlich Fahigkeiten, P HaltenSieProjekte miteiner Planungsm eilensteine und '
Verfiigbarkeitund Kostensatz der umfassendenAnsichtauf Kurs: Projekt- Antrige aufFreistellung
Ressourcen, beriicksichtigt werden. und Portfolio-Dashboards enthalten '

Risiken, Probleme, Status-Updates,

. . . .. Abrechnung & Umsatzerfassung
Meilensteine, Projektstrukturpldne und

P BehaltenSiedasrichtige Gleichgewicht

vonAngebotundNachfrage bei: Sie Echtzeit-Ansichten der Projektfinanzen. Kimble bietet zuverlassige Funktionen fiir die
werden daraufaufmerksam gemacht, > ltenSie Proiekte mit Blickauf Projektabrechnung, die Informationenaus
welcheFahigkeitenundRolleninden ::;Wra ti’:‘?'_eDP_mI]: \(/tenmltFB :c (aut_rc]las geplantenund laufenden Projekten nutzen,
kommenden Wochenund Monaten fiir ergeomis: Iekevenue rorecasting umsowohl die historische finanzielle

die Besetzungvon Projekten benétigt Engine aktualisiertdie Projektfinanzen Leistung- durch Umsatzrealisierungin
werden, was die Ressourcenplanung in Echtzeit, so dass die Auswirkungen Echtzeit-als auch Prognosen fiir die
berechenbarer macht. vonAnderungenam Projektplan auf

kommende finanzielle Leistung zu
aktualisieren. DaKimble viele der
historischen Projektbuchhaltungsfunktionen

dasProjektbudgetund auf das gesamte

P BauenSiedasidealeProjektteam Unternehmen leicht zu erkennensind.

friiherauf: Sie erhalten Zugang zu einer

kollaborativen Umgebung,in der Sie » HaltenSielhre Kundenaufdem au_tomati_siert, I<§nnen Unterm_ehmen mehr_
mit Vertriebsteams zusammenarbeiten Laufenden: Die Customer Community Ze1tdam1tverb_rmgen, durch _dle Frontscheibe
kénnen,um den Ressourcenplan fiir erméglichtdie Zusammenarbeit zuschauenalsindenRickspiegel zuschauen.
Projekte zu gestalten. Dabeiwird ein mit Kunden und die gemeinsame

» VerhindernSieFehler,diezu
UmsatzeinbuRenfiihren: Dashboards

I(i m b le ist a n d e rS . H i e r iSt Wa rU m . zur Prognosegenauigkeit helfenlhnen

zu verstehen, wie zuversichtlich das

Siebendtigen eine Losung, die den gesamten Mechanismus der Projektabwicklung Unternehmenin Bezug auf aktuelle
koordiniert, vonder Kalkulation Gber die Personalbesetzung bis hin zur Rechnungsstellung Pipeline-Prognosen sein kann, basierend
und zum Monatsabschluss, und die lhrem Unternehmen hilft, Ineffizienzen zu erkennen und aufder Konsistenz der Prognosen
zubeseitigen, die einemvorhersehbaren, konsistenten Erfolgim Wege stehen. invergangenen Zeitraumen.

» BeschleunigenSiedieErfassung
und Genehmigungvon Zeit-und
Kostenaufwanden: Zugriff auf
mehrere Optionen, die sicherstellen,
dassBenutzer Zeitund Spesen schnell
einreichenkdnnen, egalwosie sich

Daseinzigartige prozessorientierte Framework von Kimble bietet Unternehmen
Orientierung, Leitlinien und Flexibilitét, verbessert die Effizienz der Ubergaben zwischen
denTeams, férdert die proaktive Zusammenarbeit und erhéht die organisatorische Agilitat
und Kundenzufriedenheit.

Orientierung Kimbleisteinzigartig positioniert,um Teams auf ein komplettes Bild dessen . . ' -
abzustimmen, was passiert und was passieren wird, und so den Fokus der befinden, mitder Kimble Mobile App.
Nutzer auf produktivere, wertschépfende Aktivitdtenzu legen, die die

abrechenbare Zeit maximieren und die Projektmargen sichern. > RationalisierenSie

Monatsabschlussprozesse: Der

Leitlinien Kimble zeigt Risiken auf, bevor sie zu Problemen werden, und schldgt Fi oden-M h
proaktive MaRnahmen vor, die den Nutzen fiir Ihre Kunden erhéhen. Unsere nanzperioden-fanagermac t .
intelligenten Einblicke wirken wie ein GPS und leiten die Anwender zu deutlich, welche Elnnahrpen analysiert
MaRnahmen, die UmsatzeinbuRen verhindern. werden miissen, bevor ein Monat

Flexibilitst  Kimble passtsich mitIhrem Unternehmen an, wenn es wachst und sich abgeschlossenwerdenkannunddie
verandert. Wir helfen Ihnen dabei, Marktverdnderungen zu antizipieren, endgiiltige Umsatzerfassung fiir diesen
Strategien zu entwickeln und zu aktualisieren, damit Sie zukunftssicher sind. Monatgemeldetwerden kann.

www.kimbleapps.com info@kimbleapps.com International: +44 (0) 207 407 6887




